
Accountmanager Adviseurs & Eindgebruikers 
 
Bij Hager zijn we – ter uitbreiding van ons team – op zoek naar een Accountmanager Adviseurs & 
Eindgebruikers. Je wordt onderdeel van ons Project Sales team.  
 
Als accountmanager ben je verantwoordelijk voor de ondersteuning en advisering van adviseurs en 
eindgebruikers. Door je kennis van de markt ben je in staat om in een vroegtijdig stadium projecten te 
signaleren en hiervoor oplossingen en samenwerkingsverbanden in de keten te creëren. Je handelt 
hierin proactief en toont ondernemerschap, je focus ligt hierbij op strategische projecten in de utiliteit 
en hoogbouw projecten. Daarnaast ben je in staat om een relatie bij geselecteerde adviseurs en 
eindgebruikers op te bouwen en Hager bij hen te positioneren. Je bent de kartrekker en werkt samen 
met diverse Hager collega’s zoals Marktmanagers en Key Accountmanagers. Je rapporteert in deze rol 
aan de Salesmanager projecten. 

 
Wat ga je doen?  
 

• Je bent verantwoordelijk voor het ontwikkelen van nieuwe relaties met geselecteerde adviseurs 

en eindgebruikers. Dit doe je door Hager te positioneren en hen te ondersteunen en te 

adviseren;  

• Je bent verantwoordelijk voor het signaleren van strategische projecten in de markt en om deze 

om te zetten in kansrijke potentiële opdrachten; 

• DMU, Spider, Conversion rate, Pipeline zijn voor jou bekende begrippen en je bent in staat om 

deze positief te beïnvloeden; 

• Je bent in staat om Hager als preferred supplier bij adviseur en eindgebruiker te positioneren; 

• Je bent in staat de vertaalslag te maken van Hager systemen en haar partners naar oplossingen 

voor klanten; 

• Je bent sterk in het genereren van nieuwe warme contacten bij nieuwe doelgroepen; 

• Je vindt het leuk om ondernemerschap te tonen en zelfstandig aan de slag te gaan. 

 
Wie ben jij? 
 

• Een technische- en/of commerciële HBO opleiding, bijvoorbeeld Technische Bedrijfskunde; 

• Minimaal 3 tot 5 jaar ervaring op tactisch/strategisch niveau met advisering, ontwikkeling en 

sales van technische oplossingen; 

• Aantoonbare ervaring in een bedrijf dat commercieel projectmatig opereert; 

• Kennis en ervaring met de klantgroep adviseurs & eindgebruikers en bekend met de trends en 

ontwikkelingen; 

• Een commercieel gedreven persoonlijkheid met goede onderhandelingsvaardigheden; 

• Een proactieve, creatieve en daadkrachtige houding en je weet goed naar de klant te luisteren; 

• Netwerken en kansen benutten is je tweede natuur; 

• Uitstekende communicatieve vaardigheden. 

 
 
 
 
 



Daarom wil je bij Hager werken  
Hager is een professioneel, internationaal bedrijf met een informele cultuur. Dat betekent dat we veel 
aandacht hebben voor jouw persoonlijke ontwikkeling en geloven in een goede balans tussen werk en 
privé.  

 
Hoe zie je dat terug?  
 

• Plezier tijdens je werk in ons gezellige team; 

• Een goed salaris; 

• Werken in een State-of-the-art nieuw pand; 

• Elektrische auto van de zaak; 

• Er tussenuit? Je krijgt 40 vakantiedagen; 

• Onze werktijden zijn flexibel; 

• We dragen bij aan je pensioenpremie; 

• We hebben een collectieve zorgverzekering; 

• Een persoonlijk vitaliteitsbudget; 

• Successen worden beloond met een variabele prestatiebeloning; 

• Hager University, om je professionele skills te blijven ontwikkelen.  
 

Solliciteren doe je zo!  
Stuur je CV en motivatie naar hrm@hager.nl of reageer via de button op de website.  
Heb je vragen of wil je meer informatie hebben? Neem dan contact op met Lynn van den Broek (HR) via 
073-711 02 41.  
  

Over Hager  
Hager is onderdeel van de internationale Hager Group, een onafhankelijk familiebedrijf en één van de 
wereldwijd leidende fabrikanten in de elektro-industrie met een omzet van zo’n 2,8 miljard euro. Hager 
Group heeft haar productielocaties gevestigd in 20 landen en haar klantenbestand is verspreid over meer 
dan 100 landen. De Hager Group telt zo’n 12.900 medewerkers.  
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